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Majitelka galérie a investicna poradkyna Olga Trckova
svojim klientom zvykne vraviet, Ze ak najej odporacanie
kapia obraz a pridu s nim o desat rokov, odkdapi ho od
nich za dvojnasobnii cenu. Zatial neprisiel nikto.
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Olga Trckova pochadza z bratislav-
skych Travnikov, v rodnom mes-
te vystudovala Filozoficku fakultu
Univerzity Komenského a v devit-
desiatych rokoch, ked sa otvorili
hranice, vybrala sa do sveta zbie-
rat skusenosti. Jej zastavkami boli
Spojené staty, Nemecko a po nie-
kolkych zahrani¢nych stazach si
nasla pracu na plny avézok v aukc-
nom dome Dorotheum vo Viedni.

,Bol to taky moj prvy dotyk, ako
spolu mo6zu fungovat biznis a ume-
nie,“ spomina. ,Lenze prili§ sa mi
tdito forma nepozdavala. Mavali
sme Styri aukcie za den, jedna tr-
vala hodinu a pocas nej sme museli
vydrazit hadam tristo veci. Preda-
vali sme len to, ¢o priniesli klienti,
nedalo sa vyberat. Tiez ma vyruso-
vali cedule na vykladoch vieden-
skych obchodov, ze ,Cesi a Slovaci,
nekradnite’. V tom porevolu¢nom
obdobi sa na nas pozerali cez prsty.
Mala som sice vyborny plat, ale zo-
stavat sa mi nechcelo.*

Neskor stravila rok a pol v Aus-
tralii, kde jej vtedajsi manzel, archi-
tekt, dostal pracu, a kedze bol pdvo-
dom z Ceska, po navrate sa usadili
v Prahe. To uz v myslienkach Olgy
Trckovej dozrievala predstava, ze
by rada vytvorila vlastnt galériu, na
ktord bude moct byt pysSna. V nej
by mala slobodu a volné ruky, ze
si sama vyberie umelcov, ktorych
chce zastupovat a predavat ich die-
la.

ZACIATKY NA VACLAVAKU

Prvé priestory nasla ukryté v by-
valych gardazach na Vaclavskom
namesti. Lenze, ako poznamena-
va, v tom ¢ase v Prahe neexistoval
trh s umenim a klientely bolo ako
safranu. .V podstate k nam absolut-
ne nikto nechodil,“ pousmeje sa.

Povedala si, Ze s tym musi nie-
o spravit a vymysliet projekt, kto-
ry bude v uliciach a ludia na ume-
nie fyzicky narazia. Rozhodla sa
ozivit najrusnejsi prazsky bulvar
a na Vaclavské namestie umiestni-
la festival velkorozmernych soch
a priestorovych instalacii sucasné-
ho umenia Sculpture Grande.

»,Bola som plna entuziazmu, or-
ganizovala som letny festival na
kolene a spoliehala sa na to, kto mi
s ¢im zadarmo pomoze,“ hovori.
,Doviezla som fantastické inStald-
cie napriklad z Anglicka, ale pravi-
delne vyskakoval problém, ze ich
niekto v rdmci no¢ného rozmaru
poskodil ¢i v lepsom pripade len
,ocikal‘. Po 6smich rokoch som si
povedala, ze stacilo. Chcela som
robit nieco, kde Iudia nebudu takto
pohfdat umenim.“

Na chvilu sa este vratime do spo-
minanych starych garazi, kedze
hned vedla nich mal svoj ateliér Jo-
sef Bolf. Vtedy malo znamy maliar,
dnes jeden z najvyznamnejsich
umelcov svojej generdcie.

Olga mu zorganizovala vystavu
a z jeho vtedajsich prac ju zvlast

zaujal obraz dievcata s pistolou. Aj
si ho od Bolfa kupila a okrem neho
aj dalsie dve diela. Boli to jej vobec
prvé investicie do vlastnej zbierky
a spoluprédca s jednym z najdrah-
Sich stucasnych ceskych maliarov
pretrvala dodnes.

V tomto pristupe sa zaroven
odzrkadluje jej filozofia. Do svojej
osobnej zbierky kupuje vyhradne
diela autorov, ktorych sama zastu-
puje. Platilo to v zaciatkoch, plati to
aj teraz. ,Viete, ako spozndte dob-
rého galeristu? Spytajte sa ho, ¢o si
kupuje sam pre seba. Navyse aj zbe-
ratel rad vidi, ze mu galerista odpo-
raca autora, ktorému veri a vlozil
do neho svoje peniaze,“ vravi.

AKO ULOVIT HVIEZDU?
Datum narodenia DSC Gallery sa
viaze k roku 2009, ked sa nastaho-
vali do priestorov na Dlouhej ulici
nedaleko Staromestského names-
tia. Jej prvym spolo¢nikom sa stal
zberatel Petr Sec, s ktorym sa vsak
predtym poznali len velmi okrajo-
vo.

,Vzala som ho do New Yorku
a spolu sme si prechadzali tamojsie
galérie,“ priblizuje, ako sa zrodi-
la ich spolupraca. ,.V jednej chvili,
v obklopeni umenim, som mu po-
lozila otazku: nechcel by si taku ga-
lériu aj v Prahe? Stihlasne prikyvol.
A ¢o povies$, budeme aj zastupovat
umelcov? Opit kladna odpoved. Po
navrate sme sa pustili do prace a na
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Dlouhej zrekonstruovali vyhliad-
nuté priestory byvalej predajne
farby-laky.“

Treti spolo¢nik galérie Edmund
Cucka sa k nim pridal o ¢osi neskér
a tento zaciatok spoluprace v sebe
skryval az kriminalnu zapletku.

,Asi desat rokov dozadu mala
ista skupina vytvarnikov opletac-
ky s policiou,“ spomina Olga. ,,Mali
problémy s autoritami, robili veci
na hrane a jednému z nich zaba-
vili sochu. Snazila som sa pomoct,
aby to dielo ziskal spit, a prizvala si
k tomu mladého pravnika Edmun-
da. Po par dnoch, ked sme tlohu
splnili, som sa ho spytala, ¢i nech-
ce pracovat v galérii. Pred piati-
mi rokmi vstipil aj do majitelskej
struktury a dnes je dokonca riadi-
telom. Nedavno k nam pribudla aj
Stvrta partnerka, mlada kuratorka
Karolina Juricova.“

Rozbeh galérie vsak spociat-
ku nevyzeral ruzovo. Prvé obrazy
predavali za 15- ¢i 20 tisic ¢eskych
korun, kupovali siich najmé znami
a pousmeje sa, ze prevazne zo SU-
citu. Popisuje, ze asi sedem rokov
to bolo velmi drahé hoby, pravidel-
ne koncili v strate a chod museli
dotovat z vlastnych penazi.

,Nastastie som akciondrka v ot-
covej firme Proxy Finance, ktora
pOsobi v oblasti financii, a svoje
dividendy som vyuzivala na prezi-
tie galérie doplia. ,Neprospero-
vali sme, zrazali nas aj vysoké na-
klady za ndjom, energie ¢i poistky.
Mensie galérie predali jedno dielo
a boli v pohode, my desat a ledva
sme pokryli prevadzku.”

Ponukali najmi c¢eskych a slo-
venskych tvorcov, skusali aj
newyorské umenie, ale podla jej
slov bol zasadny problém v tom, Ze

sa akoby v nicom neodlisovali od
prazskej konkurencie.

LAZ raz Edmund navrhol, Ze
podme do Berlina a za¢nime od-
tial vozit hviezdy vytvarného neba,
eurdpske diela, aké tu nikto nema,*
vykresluje. Doviezli tak napriklad
obrazy od zaujimavého a cenené-
ho nemeckého umelca Martina
Edera, ktorych hodnota sa pohy-
bovala od 30- do 80 tisic eur. Mi-
mochodom, jeho najvicsi zbera-
tel je slavny Damien Hirst a prace
svojho oblubenca vystavil aj v Lon-
dyne vo svojej kultovej New Port
Street Gallery.

Zaroven jej vsak vtedy v mys-
lienkach vyskakovali aj otazniky.
Unesie to vobec cesky trh? Ved
tolké peniaze su zberatelia ochot-
ni zaplatit len za preverené veci,
sto rokov staré prace Kupku ¢i
Styrského... A ¢o sa stane, ked ni¢
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nepredame? Stratime vazeného
umelca aj kus nasho renomé. ,,Bola
som vtedy trochu v panike, ¢i to
vyjde,“ priznava.

Ale vyslo to, napokon preda-
li vSetkych dvadsatpit Ederovych
diel. Zaroven to bol aj dolezity krok
pre ich medzindrodny program.
V praxi to dnes znamen4, ze oko-
lo sedemdesiat percent ich ponuky
tvoria renomovani zahrani¢ni au-
tori a len asi tridsat percent ¢eski
a slovenski umelci.

Ziskat vsak na spolupracu me-
dzinarodné eso sa lahko predstavi,
ale ovela tazsie zrealizuje. Ti umel-
ci mozu vystavovat kdekolvek na
svete a popredni galeristi sa pred-
hanajua, aby ziskali ich priazen.
Olga Trckova vytahuje historku,
ako sa zrodilo, Ze prave u nich mal
vystavu nemecky umelec Anselm
Reyle, ktorého zastupuje slavna
newyorska Gagosian Gallery.

,Nam by ani neotvoril dvere,
preto s nami Siel do jeho berlinske-
ho ateliéru Martin Eder. Poznali
sa, ked boli mladsi, hravali spolu
v kapele“ spomina a s usmevom
vykresluje dial6g, ktory sa odohral.
,2Martin nas predstavil a hovori:
,To st galeristi z Prahy. Anselm len
preto¢i o¢ami... Martin: ,Ale vSetko
mi predali!* Anselm: ,Nech sa paci,
podte dalej... Viete, aj ti najslavnej-
§i hladaju nové trhy a pocavaja na
odporucania.“

STAROSTLIVOST

O ZBERATELOV

V sucasnosti zastupuju v DSC
Gallery asi tri desiatky umelcov.
Zakladatelka galérie nasledne
zdoraznuje, Ze spoluprace u nej
nevznikaju S$tylom ,na dialku“,
ze si len nalistuje portfdlio a na-
pise autorovi, ¢i jej neposle diela.
»2Musime si sadnat aj osobnostne,
musi tam byt vzajomna chémia aj
podobny zmysel pre humor. A zvy-

¢ajne z toho vznikaju dlhodobé
a rodinné priatelstva,“ dodava.

Umelca galéria vyplaca az po
predaji diela. Olga Trckova vravi,
ze vySka provizie sa lisi, ale zvycaj-
ne sa vo svete Ciastka deli pétde-
siat na pétdesiat. Napriklad v New
Yorku je vsak zvykom, ze Sestdesiat
percent si nechava galéria, v Ces-
ku zase galéria dostava podla do-
hody s autorom trebars len tridsat
percent z predajnej ceny. ,Nakla-
dy galérii su vSak pomerne vysoké.
Platite najom, elektrinu, vyplaty,
propagaciu ¢i servis pre zberatelov,
ktorych treba ubytovat, dat im naj-
est, napit,”“ hovori.

Vztah so zberatelmi je jednou
z najdolezitejsich kapitol jej bizni-
su. Pracuje najmi so stalou klien-
telou, tvori ju asi pétdesiatka az
stovka zberatelov, a pousmeje sa,
ze niektori su aj z Forbes rebricka
najbohatsich ludi.

,Galerista vSak nesmie byt smut-
ny, ak si u neho dlhsi ¢as ni¢ neku-
pia,“ prizvukuje. ,,Zaroven tieZ ne-
smie tlacit na pilu. Lepsie je ozvat
sa raz za cas, ze ,pozri, toto mame
nové, to by sa ti mohlo pacit‘. Na-
vySe v nasej brandzi nema najvys-
$i cveng pozvanie na ,after party,
pridanou hodnotou je pozvanka, ze
si mdzete dielo pozriet a pripadne
kupit pred vystavou. Zavolat klien-
ta, ze ,prid, prave nam ten obraz ¢i
sochu doviezli, vybalime to spolu‘*

Niekolkym  najvyznamnejsim
klientom sa snazia vychadzat
v Ustrety aj pri vyslednej cenovke.
Ponuknu zlavu, aby ukazali, Ze st
radi, Ze nakupuja prave u nich.

Zberatelov vsak vyhladava poz-
volna. ,,Je to ako so $portom. Ked
budete poznat pravidla hry, budete
mat z neho vic¢siu radost,” vytiahne
prirovnanie a pontkne aj mala ex-
kurziu, ako funguje prepojenie ga-
leristu a klienta.

Smeje sa, ze spolu nadviazu

vztah, aky nema ani s vlastnym
manzelom. Jej slovami je to ista
forma zivotného stylu, je to akoby
studentska vyprava v dospelosti.

Snazite sa vymysliet program,
ktory klienta nadchne. Skratka za-
bavnu a podnetnu jazdu.

Idete autom povedzme do Ber-
lina, prejdete tam spolu par ate-
liérov a stretnete sa v nich s umel-
cami. Zberatel na vlastné oci vidi,
ako pracuju, nahliadne do ich duse.
Pochodite muzea, nasleduje vecera
a drink. Debatujete o ument aj o zi-
vote.

LPritom viete, Ze vo vysledku
ten zberatel nemusi nic¢ kapit,“ do-
pliia Olga. ,Ale ja sa napriklad te-
§im, ked pri takom vyjazde najdem
,partaka‘. Ani jeden z mojich klien-
tov totiz nie je typ, ktory do ume-
nia len uklada peniaze. Je to ovela
hlbsie.”

Vyskakuja aj pripady, ze sa po-
tencidlnemu klientovi jednoducho
ni¢ nepaci. Suc¢asné umenie ho ne-
bavi, pokré¢i nosom, ze toho Kniza-
ka ozaj nema rad, ved je taky kon-
troverzny...

Vtedy je zaklad nevzdat sa,“ zd6-
razni. ,Usilujem sa trpezlivo vy-
svetlovat. Dobre, Knizak je kontro-
verzny, ale podme sa spolu pozriet,
v ¢om je vynimoc¢ny.. Minimalne
im tak dokazem rozsirit pohlad.“

Svoju klientelu zvykne pozy-
vat aj k sebe domov. Jej priestran-
ny byt v prazskych Holesoviciach
je totiz jedna velkd vystavna sien
a snazi sa, aby u nej hostia nacerpa-
li in$piraciu a pozreli si, ako mozno
spolunazivat s umenim.

REKORDNY PREDAJ

Priblizne pit rokov je DSC Gallery
uz len v plusovych ¢islach. Prita-
kéva, Ze ich biznis patri do skupi-
ny, ktorej pomohla pandémia ¢i in-
flacia. Ukdzalo sa, zZe investovat do
umenia sa oplati, st to dobre vloze-
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né peniaze, lebo hodnotu diel nez-
nizia ani krusné casy.

Nakopol ich vsak aj spominany
medzinarodny program. V spolu-
praci so zahrani¢nymi kuratormi
rocne zorganizuju Sest az osem
roznorodych vystav poprednych
eurdpskych umelcov. A mena ako
Martin Eder, Anselm Reyle, Den-
nis Scholl, Pavel Pepperstein, Ale-
xander Tinei ¢i Justin Mortimer
pritiahli do prazskej galérie aj zbe-
ratelov spoza hranic, z Viedne ¢i
z Berlina.

Poznamen3, ze postupne sa roz-
siruje aj pocet domacich zberate-
Tov. Predsa len je nieco celkom iné
pochvalit sa novym obrazom nez
novym autom. ,Ale nemame tu
eSte generacie, Ze zbierali rodicia
avich slapajach pokracuju deti. Ta
tradicia sa tu len buduje/ doplia.
V nadviznosti k tomu eSte upozor-
ni, Ze je chybny predpoklad namys-
lat si, ze deti budii milovat zbier-
ku, ktort im rodi¢ia odkizu. Nie,
usmeje sa, deti budd milovat najmé
peniaze ukryté v tych dielach.

Devitnast milidonov ceskych ko-
run je doposial rekordnd Cciast-
ka, za ktort v DSC Gallery
predali jedno dielo. Taka sumu vy-
platila zberatelka za devitmetrovy
obraz stic¢asného nemeckého umel-
ca Jonasa Burgerta, ktory vytvara
hrozostrasné portréty a figurativ-
ne scény s obsadenim tajomnych
a groteskny ludskych postav.

AKO INVESTOVAT DO
UMENIA

Paci sa vam to? Zamilovali ste sa?
Kupujte! Do tychto niekolkych slov
Olga Trckova zhrnuje, ako pristu-
povat k investicii do umenia.

Vravi, ze zacat sa da aj s malym
rozpoctom tisic ¢i dvetisic eur. Vy-
berte sa napriklad na prazsku Aka-
démiu vytvarnych umeni a investuj-
te do toho, ¢o sa vam zapaci. ,,Sama

tam zvyknem zajst a nieco kupit,“
povzbudzuje. Navys$e aj u nich v ga-
lérii ponukaju diela mladych umel-
cov, ktori k popularite len postupne
dorastaju, a ich cenovka zatial ne-
prekracuje stotisic ¢eskych korun.

Ak sa pozerate vyluéne na ekono-
micky rozmer a mdzete si to dovo-
lit, stavkou na istotu je podla jej slov
investicia do overenych superslav-
nych autorov. Ak si kapite ich dielo
povedzme za 50 tisic eur, pokojne
moze jeho hodnota za dekadu vy-
strelit na milion eur.

LA viete, ¢o klienti najCastejsie
lutuja?“ polozi si otizku. ,Ze sa
im nieco pacilo a nekupili to. Sama
som toho prikladom. Asi pred pia-
timi rokmi som mala v Londyne
silné nutkanie kupit dielo Jasona
Martina za dvadsattisic eur. Na-
miesto toho som vsak peniaze roz-
delila a vzala $tyri lacnejsie obrazy.
Dnesnd cena Martina? Stodvadsat-
tisic.“

Vo vytvarnom umeni ¢i sochar-
stve vsak neodportca veci na za-
kazku. Vychadza z vlastnej skuse-
nosti, kedZe zvycajne nedopadli
dobre. ,,Zdkazkdm typu ,namalujte
mi moju manzelku ¢i chalupu‘ sa
ozaj treba vyhnuat,“ prizvukuje. Aj
pri inom zadani vSak hrozia nedo-
rozumenia. Klient ma v hlave ne-
jaku predstavu, autor sa zase moze
citit znasilnovany a na konci panuje
obojstranna nespokojnost.

Nisledne sa rozpravame o slo-
venskych autoroch, do ktorych sa
oplati investovat. V jej galérii sa za
najvyssiu cenu okolo 600 tisic Ces-
kych kortin predala socha Vikto-
ra Fresa z jeho série Picus. Velmi
uspesny je za hranicami aj Andrej
Dubravsky, ktorého zastupuje re-
nomovana berlinska galéria. Marek
Kvetan, ASot Haas ¢i Zuzana Svatik
su dalsie vyraznejsie mena4, ktorych
tvorba by vds podla galeristky moh-
la zaujat aj sa vam vyplatit.

KNIHA PRE AMERICKE
UNIVERZITY
Vejar aktivit Olgy Trckovej je po-
merne Siroky. Smeje sa, ze aktivna
je aj na socialnych sietach, ¢o by jej
v minulosti nikdy nenapadlo. O In-
stagrame totiz vzdy tvrdila, Ze je
pre narcisov, no dnes ma na svojom
profile vyse 51 tisic followerov a vy-
znamne jej pomaha pri propagacii.
Okrem galérie vsak zalozila aj
Art Lovers Academy, ktorej cielom
je verejnosti priblizovat stucasné
umenie. Projekty ma aj na Sloven-
sku, kde napriklad spolupracuje
s muzeom moderného umenia Da-
nubiana. U¢i aj na prazskej Vysokej
skole ekonomickej a je autorkou
knihy , The power of communica-
tion in the Gallery“, ktora vydala
v spolupraci s Columbia University
NY pre americky akademicky trh.
Vychadza z mojej dizertacnej
prace a bola zaradena do kniz-
nic americkych univerzit, vravi.
,Riesim v nej aj to, v com spociva
bariéra, pre ktoru sa ceski a slo-
venski umelci nedokazu dostat na
medzinarodny trh. Lenze... V zasa-
de na to nevieme néjst odpoved. Je
to jednoducho velka magia, ked sa
to podari. Na velkych trhoch maju
tolko svojich umelcov, ze dalSich
nepotrebuji. Je mimoriadna uda-
lost a velké Stastie, ak mozeme sle-
dovat, ze Freso ¢i Dubravsky za-
ujali vo svete. Pomoct sa snazime
aj my a nasich autorov pravidelne
umiestiiujeme na zahrani¢né vy-
stavy.”
Doma je uz Olga Trékova v Cesku
a hoci by ju podla jej slov velmi ba-
vilo prevadzkovat galériu aj v Bra-
tislave, realisticky to nevidi.
»2Musite byt totiz neustale k dis-
pozicii pre klientov,“ vravi. ,Zavo-
laju vam, ze sa dnes zastavia, akurat
nevedia, kedy presne. Ale jednym
dychom pozaduji: Budes tam, ked
pridem, vsak?!“ @
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